
BUT / Bachelor Universitaire de Technologie
Techniques de Commercialisation - Juvisy

En 3 ans / Formation  initiale, en alternance ou continue.

Site
6A rue Piver - Parc de la Mairie
91260 Juvisy-sur-Orge
Contact
01 69 47 56 29 / 56 28
secretariat-tc-juvisy@iut.univ-evry.fr

2 parcours au choix à l’issue de la première année : 
•	Marketing et Management du point de vente
•	Business Developpement et management de la relation client 

Matières principales 
•	Compétences commerciales : Marketing, Etudes et recherches 
commerciales, Négociation, Communication commerciale, Distribution, 
Marketing et point de vente, Management de l’équipe commerciale, 
Gestion de la relation client, Marketing direct.
•	Culture générale : Expression, communication et culture, Anglais, 
LV2 (allemand ou espagnol), Mandarin, Mathématiques et Statistiques, 
Psychologie sociale des organisations, Ressources et culture 
numériques.
•	Projet personnel et professionnel : Ce module a pour objectif d’aider 
l’étudiant à mener une réflexion sur son objetif professionnel après le 
BUT. Il doit l’aider à mettre en adéquation ses souhaits professionnels, 
ses aspirations personnelles et ses capacités afin de concevoir un 
parcours de formation cohérent avec le métier envisagé.
•	Projet transversal : en groupe de 3 à 5 étudiants. Ils sont organisés 
dans le cadre d’un partenariat avec une entreprise, un organisme public 
ou une association. Les étudiants mettent en pratique les savoirs et 
savoir-faire ainsi que la méthodologie de conduite de projet.
•	Se professionnaliser : Mise en situation professionnelle, stages...

UNE FORMATION / UN PROGRAMME

CONDITIONS D’ADMISSION
Admission via Parcoursup.
Le candidat doit être titulaire du Baccalauréat (quelque soit la série).
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LES ATOUTS
•	Structure à l’échelle humaine, taux d’encadrement élevé, 
communication, des modules transversaux en adaptation locale, le 
Grand Oral, certification de langues (TOEIC, Voltaire), PIX, partenariats 
avec les milieux professionnel et institutionnel.
•	 Mobilité à l’étranger : Semestre d’études et stages à l’étranger sont 
possibles (Canada, Mexique...).

APRES LE BUT
Métiers
•	Assistant commercial
•	Conseiller clientèle
•	Attaché commercial
•	Animateur des ventes
•	Assistant marketing
•	Négociateur immobilier
•	Chef de rayon
•	Auto-entrepreneur…

Secteurs d’activité : Banque, assurance, l’immobilier, commerce et 
gestion, les métiers de la communication et de l’événementiel, la 
grande distribution ainsi que les services commerciaux d’entreprises 
industrielles et de services.

Poursuites d’études
•	A l’Université : master en vente, en commerce international, en 
communication…
•	En écoles de management, type IAE
•	En écoles de commerce 
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